Grupo Rotoplas

(BMV: AGUA%)

. ” Productos y servicios lideres en una industria de rapido
¢Quién es Rotoplas? crecimiento y alto impacto.

Desde 1978, Grupo Rotoplas ha mejorado la relacion de las
personas con el agua, convirtiéndose en lider del mercado en Almacenamiento
América. Con mas de 40 afios de experiencia, 18 plantas en 14
paises y 9 marcas, Rotoplas ofrece 27 lineas de productos, una
plataforma de servicios y un negocio de comercio electronico.
Aborda los desafios de la gestion del agua con soluciones para
almacenar, conducir, mejorar, tratar y reciclar el agua. Cotiza en
la Bolsa Mexicana de Valores bajo el ticker "AGUA" desde 2014.
Rotoplas impulsa la innovacion y la sostenibilidad, ofreciendo
soluciones integradas que mejoran la calidad y la eficiencia del
agua. Mejoramiento
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¢Por qué AGUA*? Escasez de Agua: 2.2 mil millones de personas
sin acceso a agua segura; 40% afectado,
empeora por mala gestion.
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. Mercado maduro . Mercado en expansién . Mercado emergente . Explorar
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Cifras en MXN mm

Nuestras Soluciones Value Growth
Negocio Tradicional Nuevos Negocios
Soluciones de adaptacion Soluciones de mitigacion
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Impulsores de crecimiento:
* Programa de transformacion Flow
* Riesgos relacionados con estrés hidrico
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Plan de Crecimiento 2025
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